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Les échanges commerciaux en Afrique :
entre opportunités et défis

L'Afrique, continent riche en ressources naturelles et en potentialités, est le théatre
d'échanges commerciaux complexes qui faconnent son développement économique.
Ces échanges, qu'ils soient intra-africains ou avec le reste du monde, sont porteurs
d'opportunités mais aussi de défis majeurs. Ce cours examine les caractéristiques, les
acteurs et les enjeux du commerce en Afrique.

1. Les caractéristiques des échanges commerciaux
africains

Le commerce africain se distingue par plusieurs traits spécifiques :

* Faible part dans le commerce mondial : I'Afrique ne représente
gu'environ 3 % des échanges mondiaux de biens, malgré sa population et ses
ressources.

* Prédominance des matieres premiéres : pétrole, minerais, produits
agricoles (cacao, café, coton) constituent I'essentiel des exportations.

 Dépendance aux marchés extérieurs : les échanges se font
majoritairement avec I'Europe, la Chine, les Etats-Unis et I'Inde.

« Commerce intra-africain marginal : il ne représente qu'environ 15 % du
commerce total du continent, contre 60 % en Europe ou 40 % en Amérique du
Nord.

Cette structure héritée de la période coloniale perdure, avec des économies tournées
vers |'exportation de produits bruts et I'importation de biens manufacturés.

2. Les acteurs et les flux commerciaux

Plusieurs acteurs animent les échanges commerciaux en Afrique :

« Les Etats : ils négocient des accords commerciaux, gérent les infrastructures
et percoivent des droits de douane.

* Les organisations régionales : la CEDEAO, la SADC, I'UEMOA, la COMESA,
etc., favorisent l'intégration régionale.

* Les entreprises multinationales : elles exploitent les ressources et
controlent souvent les chaines de valeur.

* Les commercants informels : une part importante du commerce intra-
africain est informelle, échappant aux statistiques officielles.
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Les flux commerciaux se font principalement via des ports (Durban, Lagos, Mombasa,
Abidjan) et des corridors de transport. Les échanges intra-africains sont souvent le fait
de petits commercants transfrontaliers, notamment les femmes, qui jouent un rble
crucial dans la distribution de produits vivriers.

3. Les opportunités des échanges commerciaux

Le commerce peut étre un moteur de croissance et de développement pour I'Afrique :

» Création d'emplois : le développement des échanges stimule les secteurs
productifs et les services.

* Intégration régionale : la Zone de libre-échange continentale africaine
(ZLECA(S) vise a créer un marché unique de 1,3 milliard de consommateurs, ce
qui pourrait booster le commerce intra-africain de 50 % d'ici 2035.

» Diversification économique : en développant les échanges de produits
transformés, les pays réduisent leur dépendance aux matiéres premieres.

» Attraction des investissements : un marché intégré attire davantage
d'investissements directs étrangers.

La ZLECAf, entrée en vigueur en 2021, est une opportunité historique pour
transformer les économies africaines et renforcer leur position dans les chaines de
valeur mondiales.

4. Les défis persistants

Malgré ces opportunités, de nombreux obstacles entravent les échanges commerciaux
en Afrique :

* Barrieres tarifaires et non tarifaires : droits de douane élevés,
tracasseries administratives, normes multiples.

» Déficits d'infrastructures : routes, chemins de fer, ports et énergie
insuffisants ou en mauvais état, augmentant les co(ts de transport.

* Faible industrialisation : le manque de transformation locale limite la
valeur ajoutée des exportations.

* Instabilité politique et conflits : ils perturbent les circuits commerciaux et
découragent les investissements.

 Dépendance aux matieres premieres : |la volatilité des prix mondiaux
expose les économies aux chocs extérieurs.

De plus, la corruption et la faiblesse des institutions entravent la fluidité des
échanges. Les femmes commercantes font face a des discriminations spécifiques,
limitant leur participation.
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5. Etude de cas : le commerce transfrontalier en Afrique
de I'Ouest

En Afrigue de I'Ouest, le commerce informel transfrontalier est tres dynamique. Par
exemple, le marché de Dantokpa au Bénin ou celui de Sandaga au Sénégal attirent
des commercants de toute la sous-région. Les produits échangés vont des céréales
aux tissus, en passant par les produits manufacturés. Ce commerce, bien que non
enregistré, fait vivre des millions de personnes et assure la sécurité alimentaire des
villes. Cependant, il est entravé par les postes de controle multiples, les tracasseries
policieres et le manque d'infrastructures adéquates. La CEDEAO tente de faciliter ces
échanges par la libre circulation des personnes et des biens, mais les pratiques
protectionnistes persistent.

Conclusion

Les échanges commerciaux en Afrique sont a la croisée des chemins. Porteurs
d'énormes potentialités grace a la ZLECAf et a la jeunesse de sa population, ils restent
confrontés a des obstacles structurels et conjoncturels. Pour que le commerce
devienne un véritable levier de développement, il est essentiel de renforcer les
infrastructures, de diversifier les économies, de lutter contre la corruption et de
promouvoir une intégration régionale inclusive. Les Etats, les organisations régionales
et les acteurs privés ont un réle crucial a jouer pour transformer le continent en un
pOle commercial dynamique et compétitif.

Document creer par Kalanso App — 22/09/2026 14:45 — Disponible sur Playstore - App

Page 3 / 3Kalanso App dispo sur Playstore



	Les échanges commerciaux en Afrique : entre opportunités et défis
	1. Les caractéristiques des échanges commerciaux africains
	2. Les acteurs et les flux commerciaux
	3. Les opportunités des échanges commerciaux
	4. Les défis persistants
	5. Étude de cas : le commerce transfrontalier en Afrique de l'Ouest
	Conclusion


